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Wspotpraca handlowa

ze Szwajcarig - zasady,
rozliczenia, formalnosci

Wspétpraca handlowa z krajami Unii Europejskie;
jest jednym z najwiekszych priorytetow szwajcar-
skiej polityki zagranicznej. Biorac pod uwage ge-
opolityczna pozycje Szwajcarii — w samym Srod-
ku Europy, nie powinno to nikogo dziwic.

Dla kazdego kraju, sasiadujace z nim panstwa
S3 jego najwazniejszymi partnerami, zarOw-
no politycznymi, jak i biznesowymi. Tego
typu zwiazki sg rowniez wazne dla Szwajcarii

| z ekonomicznej perspektywy przedstawiaja
sie bardzo korzystnie. Nie od dzi§ wiadomo,
ze kraje Unii Europejskiej zyskuja wiele na
wspotpracy handlowej ze Szwajcaria.

Wspdtpraca ze Szwajcaria, mimo, ze nie jest
ona panstwem cztonkowskim Unii Euro-
pejskiej, jest utatwiona dzieki prawnym
regulacjom pochodzacym z podpisanych
umow i dwustronnych porozumien.



Szwajcaria realizuje swoje interesy
w odniesieniu do UE za posrednictwem
tzw. umow dwustronnych.

Jest to zasada, w mysl ktérej partnerzy negocjuja porozu-
mienia umowne w wybranych sektorach bedacych przed-
miotem wspolnego zainteresowania. Z jednej strony po-
prawiajg one wzajemny dostep firm do rynkéw, a z drugie;
regulujgrozne aspekty oferowanych produktowiustug, czy-
niac je tatwiej dostepnymi. Umowy zawarte pomiedzy UE

a Szwaijcaria, umozliwiaja Scislejsza wspoétprace réwniez

w dziedzinach takich jak badania, bezpieczenstwo, azyl,
srodowisko, edukacja i kultura, dzieki ktérym zaréwno
Szwajcaria, jak i kraje UE moga czerpaé obopdlne ko-
rzysci w kwestii bezpieczenstwa, prawa dotyczgcego
ochrony pracownikéw i zdrowia.

Wspotpraca krajow UE ze Szwajcarig przyczynia sie nie tylko do rozwoju gospodarczego, ale takze spo-
tecznego Europy. Za przyktady moga tutaj stuzy¢ m.in. wktad w rozszerzenie réznic spotecznych i gospodar-

czych w Europie, zaangazowanie Szwajcarii w misje pokojowe w potudniowo-wschodniej Europie oraz jej udziat
w wysitkach Rady Europy na rzecz promowania szacunku, tolerancji i walki o prawa cztowieka.

/B Stosunki miedzy Szwajcarig a UE rozwijaja sie od dziesiecioleci, a z kazdym rokiem umowy dwustronne zosta-
= I ja stopniowo rozszerzane. Istotne etapy polityki europejskiej zostaty ocenione i zatwierdzone przez referenda
a pragmatyczne podejscie umozliwito znalezienie rozwigzan korzystnych dla obydwu stron.



Wspdtpraca bilateralna krajow

Unii Europejskiej i Szwajcarii

Szwajcaria jest krajem potozonym w samym $rodku Euro-
py. Poza Ksiestwem Liechtensteinu, kraje Unii Europejskiegj
sg jedynym sasiadem Szwajcarii. Jest to takze najwazniej-
szy partner gospodarczy i polityczny. Te bliskie wiezi wy-
magaja prowadzenia aktywnej polityki europejskiej. Pod
tym wzgledem Szwajcaria reprezentuje swoje interesy po-
przez tzw. $ciezke dwustronna.

W 2018r. warto$¢ obrotéw handlu dwustronnego utrzymy-
wata sie na poziomie powyzej 1 miliarda frankdéw dzien-
nie. Szwajcaria 1/3 swoich zyskéw zawdziecza wspotpra-
cy handlowej z Unig Europejska. Analogicznie - kraje UE
rowniez czerpia z tej wspotpracy szereg korzysci. Szwaj-
caria jest trzecim najwazniejszym rynkiem dla produktow
UE, znajdujac sie za USA i Rosja, ale wyprzedzajac Chiny.
Z politycznego punktu widzenia, istnieje wiele wspdlnych
interesdw, dajacych obopdlne korzysci. Kwestie Srodo-
wiskowe, badania na najwyzszym poziomie, polityka
uchodzcow czy walka z przestepczoscig zorganizowana to
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przyktady obszarow o charakterze coraz bardziej ponadna-
rodowym. Tutaj takze wymaga sie wspotpracy i rozwigzan
ponadnarodowych. To sprawia, ze wspotpraca z UE jest
bardzo wazna. Wspdlne interesy Szwaijcarii i UE regulo-
wane sa w jasno okreslonych obszarach za pomocg umaéw
dwustronnych. W nastepstwie umowy o wolnym handlu
z 1972r.,i pbzniejszej umowy ubezpieczeniowej (1989r.),
system umaéw dwustronnych byt stale rozszerzany. Obecnie
obowigzujacymijest 7umow dwustronnych i 9 umow wielo-
stronnych. Od 2000 r. ten sposdb wspbtpracy zostat zatwier-
dzony przez mieszkancow Szwajcarii w pieciu referendach.



/B Obecnie ramy umowne obejmu-
EE ja okoto 20 gtéwnych i 100 umdw

dodatkowych. Sa to podstawowe
umowy dwustronne, ktore wynegocjowano
po odrzuceniu propozycji przystagpienia do
Furopejskiego Obszaru Gospodarczego. Sa
to klasyczne umowy o wspdtpracy na “otwar-
tym rynku”, ktore obecnie zapewniajg Szwaj-
carii szeroki dostep do jednolitego rynku UE
obejmujacego 490 milionéw potencjalnych
konsumentéw. Wzmacnia to konkurencyj-
nos$¢ szwajcarskich firm wobec ich europej-
skich konkurentow.

Szereg rozmow i negocjacji pomie-
% dzy Szwajcaria a UE z czasem do-

prowadzit do dalszych negocjacji
i zawarcia kolejnych uméw dwustronnych,
ktére obejmuja dodatkowag gospodarcza
“szwajcarska polityke europejska”, czy-
i Sciezki realizowania obopdlnych korzysci
w zakresie np. interesdw przemystu spozyw-
czego, sektora finansowego i branzy tury-
stycznej. Przede wszystkim jednak rozszerze-
niu ulegta istniejaca wspotpraca w sektorze
politycznym, czyli wspdtpraca na polu takim
jak azyl, bezpieczenstwo i Srodowisko.



W jaki sposob polityka europejska w stosunku do Szwajcarii
bedzie sie rozwijac w przysztosci?

Priorytetem jest dbanie
o istniejgce umowy.

Wdrozenie i dalszy rozwdéj poszczegblnych
umow jest ambitnym programem: musza zo-
sta¢ wprowadzone w zycie i rozszerzone na
nowe panstwa UE. Wiekszos¢ umow wymaga
aktualizacji w celu dostosowania do zmienia-
jacych sie przepisdw. Inne umowy sg odna-
wiane w regularnych odstepach czasu. Tam,
gdzie istnieja wzajemne interesy, nalezy zin-
tensyfikowac wspotprace, w tym w nowych
obszarach. Tak jest na przyktad w przypadku
energii elektrycznej. Celem jest czesciowe
otwarcie rynkow energii elektrycznej przy jed-
noczesnym zapewnieniu bezpieczenstwa do-
staw w zliberalizowanym $rodowisku.

Kolejnym nowym obszarem zainteresowania
jest sektor rolny i spozywczy.

Celem jest zniesienie barier handlowych, takich jak optaty celne lub
r6zne przepisy dotyczace produktow. Zliberalizowany handel powi-
nien miec zastosowanie do produktéw rolnych (np. miesa), a takze
do czynnikéw produkcji rolnej (np. maszyn, nawozéw itp.) oraz prze-
tworzonej zywnosci (np. czekolady).

Trzeci obszar to
zdrowie publiczne.

Choroby nie zatrzymuja sie na granicach; niebezpieczne substancje
lub wadliwe zabawki sg sprzedawane w catej Europie. Z tego powodu
nalezy zintensyfikowac¢ wspétprace w dziedzinie choréb zakaznych,
bezpieczenstwa zywnosci i produktow.



Jak dziatajg umowy dwustronne

na ptaszczyznie handlowej
Szwajcaria - UE?

Umowy dwustronne opierajg sie na wspotpracy
miedzyrzadowej, tj. zadne prawa suwerennosci nie

sg przenoszone na wyzsza instancje (takie jak in- ’
stytucje UE: Komisja, Rada Unii Europejskiegj, Parla- WSpO{'praca
ment i Trybunat Sprawiedliwosci). Realizacja umaéw Z Euro oF]

jest wytaczng odpowiedzialnoscig partneréw kon-
traktowych. Pod wzgledem tresci umowy opieraja
sie na prawie europejskim. Niektore z nich reguluja
uznanie réwnego statusu ustawodawstwa szwajcar-
skiego i europejskiego (np. wzajemne uznawanie
przepisow dotyczacych produktow) lub odnosza sie
do umdw dwustronnych.

Szwajcaria przyczynia sie do zmniejszania nie-
rownosci spotecznych i gospodarczych w UE
W postaci wnoszenia wktadu na rzecz rozsze-
rzenia wspotpracy dla nowych krajow UE w Europie
Wschodniej i Srodkowej. Wktad ten jest wykorzystywa-

Aby zachowac korzysci wynikajace z tych posta- ny na wsparcie konkretnych projektow wybranych przez
nowien umownych (np. nieograniczony dostep do Szwajcarie. Poprawia to lokalne warunki zycia, na przy-
rynku), czasami konieczne jest dostosowanie poro- ktad w dziedzinie $rodowiska, edukacji i instytucji pan-
zumien dotyczacych nowych zmian prawnych. stwowych, a takze zwieksza bezpieczenstwo, stabilnosé

i dobrobyt na kontynencie europejskim.




Handel

ze Szwajcaria

UE jest zdecydowanie najwazniejszym
partnerem handlowym Szwajcarii.

Umowa celna i bezkontyngentowa zostata podpisana
w 1972 r.i byta podstawg funkcjonowania Unii Europej-
skiejpod konieclat piecdziesiatych. Wspdlnota Europej-
ska (WE), pozwala na realizowanie bardzo bliskich wiezi
gospodarczychipolitycznych —analogicznie, Stowarzy-
szenie Wolnego Handlu (EFTA), ktérego Szwajcaria jest
cztonkiem. Stowarzyszenie Wolnego Handlu (EFTA)
zostato utworzone w celu wspdtpracy gospodarczej,
aw panstwach nalezacych do tej grupy zawarto umowy
o wolnym handlu. Szwajcarski elektorat zatwierdzit
umowe o wolnym handlu z 1972r. pomiedzy Szwajca-
rig a Unig Europejska z przewaga ponad 70-procento-
wego poparcia. Umowa o wolnym handlu liberalizuje
handel produktami przemystowymi, zakazujgc optat
celnych. Przyktadami produktow przemystowych sa ze-
garki lub maszyny. Obie wymienione przyktadowo gru-
py produktéw sa z ekonomicznego punktu widzenia
wazne dla szwajcarskiego przemystu eksportowego.
Sektory te korzystajg w duzym stopniu.

Z kolei produkty rolne sg wytagczone zumo-

wy, chociaz sg uregulowane w specjalnym

porozumieniu do umowy (Porozumienie
w sprawie produktow rolnych). Trzy trzecie eksportu
Szwaijcarii trafia do krajow UE, cztery pigte importu
pochodziz UE. Dzieki obecnym panstwom cztonkow-
skim, UE jest zdecydowanie najwazniejszym partne-
rem handlowym Szwajcarii. Ponadto Szwajcaria jest
trzecim co do wielkosci rynkiem dla UE i wraz z USA,
Chinami i Rosja jest jednym z czterech najwazniej-
szych partneréw handlowych. W przeciwienstwie do
unii celnej, partneréw wolnego handlu i niezaleznych
panstw trzecich. Z tego powodu nadal realizowany
jest obowigzek przeprowadzania odpraw celnych
| braku catkowitej swobody gospodarcze;.




Techniczne bariery wystepujace

w handlu ze Szwajcaria

Obecnie, szwajcarskie produkty przemystowe moga szybciej i tatwiej

docierac na rynek UE, poniewaz wedle obowigzujacych przepiséw

prawnych, powinny by¢ kontrolowane w przypadku przewozu, tylko
raz - w UE lub w Szwajcarii. Utatwia to eksport dla szwajcarskich firm i zapew-
nia wiekszy wybor produktow w Szwajcarii.

Porozumienie w sprawie zniesienia barier technicznych w handlu

umozliwia wzajemne uznawanie testow zgodnosci dla wiekszosci

produktow przemystowych. Te tak zwane “testy zgodnosci” zapew-
niajg, ze produkt jest zgodny z obowigzujacymi przepisami. Tylko wtedy, gdy
wszystkie przepisy sa przestrzegane - na przyktad przepisy bezpieczenstwa
dotyczgce zabawek - czy produkt moze by¢ oferowany na rynku, gwarantuje
to, ze jest bezpieczny i nie moze narazi nikogo na niebezpieczenstwo.




Od 1992 r. Szwajcaria w znacznym stopniu dostosowata
swoje wewnetrznie obowigzujace regulacje
do przepisow europejskich.

Umowa obejmuje rézne obszary produktéw. Naleza do nich maszyny, drukarki,
produkty medyczne (takie jak stymulatory serca i protezy), pojazdy silnikowe,
ciggniki, przyrzady pomiarowe, urzadzenia telekomunikacyjne, a od marca 2008
r. materiaty budowlane. Pomimo porozumienia Szwajcaria moze wprowadzi¢
bardziej rygorystyczne przepisy dotyczace ochrony zdrowia, jesli uzna to za ko-
nieczne.Wzajemne uznawanie testéw zgodnosci dla tych produktéw stwarza
wiele korzysci dla handlu towarami: deklaracja zgodnosci - na przyktad dla
sprezarki - przeprowadzona przez szwajcarskie centrum testowe jest jedno-
cze$nie wazna na rynku UE (centrum testowe musi jednak byc certyfikowane

i wskazane w Umowie). Na podstawie tej deklaracji zgodnosci producent
moze dotaczy¢ znak CE do swojej sprezarki i wyeksportowac urzadzenie

do UE. Oczywiscie obowiazuje to rowniez w odwrotnym kierunku - na
przyktad, jesli samochdd zostat przetestowany w Niemczech, mozna go
importowac do Szwajcarii bez dalszych testéw. Porozumienie zapewnia,

ze podczas eksportu szwajcarscy producenci nie tracg czasu i pieniedzy

na przeprowadzenie kolejnego testu, jak miato to miejsce w przesztosci.

Dzieki temu moga szybciej wprowadzaé swoje produkty na rynek UE.
Eliminuje to réwniez podwdjne koszty, ponoszone na testy.

W rezultacie szwajcarski przemyst eksportowy moze zaoszczedzié¢ od 200 do 500 miliondw frankow

rocznie, a szwajcarscy konsumenci korzystaja z szerszego wyboru produktow po nizszych cenach.




Jak rozliczac sie ze

szwajcarskim kontrahentem?

Rozliczenie z kontrahentem w ramach wspotpracy,

w roznych krajach wyglada podobnie. Dokumentem
niezbednym do wytworzenia obowiazku zaptaty jest
faktura, w ktérej ujete powinny zostac wszelkie niezbed-
ne informacje dotyczace regulacji naleznosci.

Aby zapewnic sobie gwarancje wysokiej jakosci
wspotpracy oraz terminowe ptatnosci, wystawiane
dla szwajcarskiego klienta faktury, musza zawierac
nastepujace informacje:

Informacje o dostawcy:

Nazwa dostawcy
Adres dostawcy

Numer VAT dostawcy

Numer telefonu dostawcy, osoba kontaktowa Informacje o kontrahencie:

i adres e-mail

: : , Nazwa firmy wraz z prawidtowym adresem
Informacje bankowe (na fakturze musi zostac y P y

wskazany numer SWIFT dla USD i IBAN dla Numer zamowienia
FUR oraz nazwa banku, adres i numer konta) Numer identyfikacyjny VAT




! Informacje o tresci:

Stowo “Invoice” zawarte w tresci dokumentu
Numer faktury (musi by¢ unikalny)

Data wystawienia faktury

Waluta, musi by¢ tg sama walutg, ktéra jest po-
dana w zamdwieniu

Informacje na temat tego, za jakie dobro/ustu-
ge zostat stworzony obowigzek zaptaty, wraz
Z jego wartoscia

Informacje na temat warunkow zaptaty (forma,
termin etc.)

Catkowita kwota netto do zaptaty

Kwota podatku

Catkowita kwota brutto do zaptaty

W przypadku not kredytowych nalezy podac
przypisany numer faktury (jedna nota kredyto-
wa na fakture)

W przypadku faktur wykorzystujacych faktoring
prosze zaznaczy¢, ktére konto bankowe ma zo-
stad uzyte

Jak zostato wyzej powiedziane, proces genero-
@ wania zaptaty za dostarczony towar [ub wyko-

nana ustuge pomiedzy podmiotem a klientem
ze Szwajcarii, przebiega na podstawie oryginalnych
faktur. Aby mie¢ pewnos¢ przeprowadzenia procesu
sporzadzenia wtasciwej formy faktury oraz terminowej
ptatnosci faktur przez kontrahenta, konieczne jest za-
poznanie sie z obowigzkowymi wymogami prawnymi
i formalnymi, ktore reguluja tego typu kwestie.



Eksport towardw

do Szwajcarii

Szwajcaria jest krajem nienalezacym do Unii

Europejskiej, jednak jej liczne zwiazki ze Wspdl-

nota, jakie regulujg zawarte umowy, pozwalaja
na mniej skomplikowany przeptyw towaréw pomiedzy
Szwajcarig a UE.

W rezultacie cztonkostwa Polski w UE, wzrosta
konkurencyjnos¢ produktow polskich na rynku
szwajcarskim, koszty wprowadzenia na rynek
wyrobow przemystowych wzrosty, a zmniejszeniu ulegt
czas odpraw celnych i zwigzana z tym wymagana praca.
Dzieki temu odnotowano bardzo duzy wzrost bezpie-
czenstwa, jesli chodzi o warunki wspétdziatania i wize-
runku Polski na arenie miedzynarodowej, jako pewnego
i rzetelnego partnera w procesach obrotu handlowego.

Dzieki obecnosci Polski w UE, mozliwym stato sie

rozszerzenie dziatalnosci w zakresie wspotpracy

w niemalze wszystkich dziataniach z zakresu ram
gospodarczych, przemystowych, naukowych etc.

Utatwienia w obrocie handlowym pomiedzy

Szwajcarig a UE (w tym Polska), dotycza wzajem-

nego uznawania certyfikatéw i wszelkich norm
technicznych. Nie ma wiec koniecznosci pozyskiwania
specjalnych swiadectw, ktore poswiadczatyby zgodnosé
towardéw z wymaganymi warunkami.



Odprawy towaréw

- jakie dokumenty
sg potrzebne?

Aktualnie nie ma obowigzku przeprowadzania ostateczne;
odprawy towarow, zanim opuszczg one Polske lub w przy-
padku wysytki ze Szwajcarii - granice Szwajcarii. Koniecz-
nos¢ ta zostata zniesiona i obecnie odprawe celng mozna
dokonac na szwajcarsko-niemieckiej. Jest to po-
pularne rozwiazanie, z ktérego korzysta wielu partnerow.

Podstawowymi dokumentami w odprawie
celnej, w przypadku eksportu towarow
z Polski do Szwajcarii, sa:

3 egzemplarze faktur firmy eksportujacej towar
(w tym FV w jezyku angielskim) wraz z odpowied-
nig , potrzebng do przeprowadzenia
odprawy celnej,

pochodzenia towaru, ktore daje
mozliwos¢ petnego korzystania z preferencji cel-
nych oraz utatwia poZniejszy ewentualny zwrot

towaru do eksportera.

W przypadku wysytki towaréw poza granice UE nalezy
spetni¢ pewne wymogi prawne. Zaréwno w przypadku
wysytki paczki, jak i wiekszego gabarytowo pakunku, na-
lezy ztozyc tzw. celne. Zgtoszenie celne nalezy
przekazac osobie/firmie transportujacej wraz z towarem.

Ponadto spedytor musi przestrzegac przepisow transpor-
towych. Wiele firm transportowych i reguluje wysytke do
krajow spoza UE. W szczegdlnosci przewoznicy nie chca
ponosic jakiejkolwiek odpowiedzialnosci, jezeli naruszo-
ne zostang przepisy celne kraju docelowego, na przyktad
w wyniku tego zostanie przejeta przesytka.

Jezeli wartos¢ towardw przekracza 1000 EUR, nadawca
bedzie rowniez potrzebowat zgtoszenia wywozowego.
Wymagany jest réwniez oddzielny WYWOZOWY.
W przypadku towaréw pochodzacych z WE wymagany
jest réwniez preferencyjnego traktowania

Nie trzeba dodawad, ze przywdz broni, zywych zwie-
e rzat i innych towardéw wrazliwych lub niebezpiecz-
nych podlega bardziej szczegdtowym i bardziej rygory-
stycznym przepisom dotyczacym importu. W tym celu
moze by¢ wymagane oddzielne zezwolenie.


http://www.zoll.de/DE/Unternehmen/Warenverkehr/warenverkehr_node.html
https://www.podatki.gov.pl/clo/zgloszenia-celne-i-intrastat
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/PL/TXT/?uri=celex:32009R0414
https://www.podatki.gov.pl/clo/platforma-uslug-elektronicznych-skarbowo-celnych-puesc/
https://www.podatki.gov.pl/clo/
https://kig.pl/wp-content/uploads/2016/09/Formularz_swiadectwa_pochodzenia2.doc

AVENIE!

oclenia towaru

Konsumenci w krajach Unii Europejskiej sg bardzo dobrze chronieni.

Musza by¢ poinformowani o wszystkich ewentualnosciach wynika-

jacych z licznych zobowigzan prawnych przedsiebiorcéw przed do-
konaniem zakupu i doktadnie wiedzie¢, do czego sie zobowigzuja. Obejmu-
je to nie tylko koszty transportu, dostawy i wysytki. W przypadku klientow
spoza Europy i spoza UE interesujace jest, czy istnieja okreslone taryfy, a jesli tak, to
w jakiej wysokosci.

Mozna jednak zauwazy¢, ze dodatkowe optaty celne, podatki
lub optaty moga by¢ ptacone przez klienta odpowiednim orga-
nom celnym lub podatkowym przy dostawie do krajow spoza UE.
Mozliwe jest zatem, ze jezeli dostawa jest realizowana do krajow spoza UE,
dodatkowe optaty, podatki lub optaty moga by¢ ponoszone przez klienta,
ale nie przez dostawce. Klient powinien sprawdzi¢ szczegdty przed ztoze-
niem informacji o wywozie u organéw celnych lub podatkowych. Uwaga
powinnajednak pojawic sie tylko wtedy, gdy dostawa jest rzeczywiscie do-
konywana do krajow spoza UE - takich, jak w tym przypadku Szwajcaria.

Kwestia odpowiedzialnosci podatkowej jest istotng kwestig przy sprze-

dazy i wysytce z Polski do Szwajcarii. Handlowcy, ktorzy sprzedajg produk-

ty klientom w Szwaijcarii, nie musza zgtaszac zadnych podatkdéw. Nadawcy
muszg jednak dotaczy¢ do przesytki kopie faktury wraz z dokumentami pocztowy-
mi. Na fakturach nalezy ujac notatke ,dostawa towaréw bez podatku VAT,



Jak to wyglada

w praktyce?

Wmomencie eksportu towaruz Polski nie sg nali-

czanezadnekosztycelno-podatkowe.Ichdosta-

wa, a wiec transport na ogét podlega pod prawo
dozastosowaniazerowe]stawkipodatku VAT. Jednak,aby
byto to mozliwe musza zostac spetnione wszelkie wyma-
gane dodatkowe warunki, takie jak posiadanie dokumen-
tow potwierdzajgcych wywoz towaréw poza obszar UE.
Najwazniejszym dokumentem, ktéry musiposiadacfirma
w Polsce, jest numer

W zaleznosciod wyboru firmy kurierskiejiinnych
opcji przewozu przesytki (odprawa zbiorcza czy
indywidualna, wielkos¢ paczek itd.), naliczona
jest prowizja wyktadowa w wysokosci 84,87 zt. Trzeba
takze uisci¢ optate skarbowg (w wysokosci 17 zt) za wy-
stawienie upowaznienia firmie kurierskiej. Dodatkowo
procz obowiazkowego numeru EORI firma musi wysta-
wic¢ 3 faktury handlowe (takze w jezyku angielskim) oraz

dodatkowe oswiadczenie o wartosci przesytki.

Obowiazki

szwajcarskiego
odbiorcy

Odbiorca przesytki w Szwajcarii ptaci VAT

nalezny. Wysokos$¢ jego wynosi 7,7 % war-

tosci towaru. Cena odprawy celnej zalezy od
pochodzenia i wartosci podatku VAT przesytki (war-
tos¢ podlegajaca opodatkowaniu z tytutu przesyt-
ki). Dodatkowo, w przypadku przesytek z Niemiec,
Francji, Austrii i Wtoch podstawowa optata wynosi
11,50 frankéw, dla przesytek z pozostatych krajéow
16 frankow. Ponadto obowiagzuje doptata w wyso-
kosSci 3% wartosci towaréw podlegajacych opodat-
kowaniu (bez danych dotyczacych przywozu i od-
prawy celngj).



https://europa.eu/youreurope/business/taxation/vat/vat-rules-rates/index_pl.htm
https://puesc.gov.pl/eori

System EORI -

czy rejestracja
jest konieczna?

System EORI, ktory wszedt w zycie 1 lipca 2009 roku, ma
za zadanie utatwienie dziatalnosci administracji celnej na
terenie Unii Europejskiej poprzez zlikwidowanie koniecz-
nosci postugiwania sie dokumentami papierowymi, na
rzecz czynnosci przeprowadzanych drogg elektroniczna.
EORI ma utatwi¢ zatatwianie formalnosci zatatwianych
przez przedsiebiorcéw oraz osoby fizyczne prowadzace
dziatalnos$¢ gospodarcza wymagajaca podjecia czynno-
sci celnych na terenie Unii Europejskiej, innymi stowy, ma
utatwic przewdz towardw w ramach Unii Europejskiej. Po-
niewaz przewdz towaroéw dopuszczonych do swobodne-
go obrotu na terenie UE nie wymaga rejestracji w EORI,
system ten skierowany jest do podmiotow gospodarczych
i 0s0b fizycznych importujacych na teren Unii towary spo-
za jej obszaru.

' Podmioty prowadzace tego rodzaju dziatalnos¢ mu-
e szg zarejestrowac sie w systemie EORI.

Przed przystgpieniem do rejestracji upewnij sie , €
podmiot gospodarczy nie ma juz nadanego numeru EORI.

Jak uzyska¢ numer EORI?

Zatozenie konta na ustug elektro-
nicznych skarbowo-celnych

Rejestracja osoby fizycznej i nadanie numeru
IDSISC

Certyfikat celny (wygenerowanie)

Rejestracja podmiotu (nadanie numeru EORI)



http://www.ec.europa.eu/taxation
http://www.puesc.gov.pl/

Udziat polskich firm

w szwajcarskich targach
budowlanych/targach handlowych

Z roku narok coraz wiecej polskich firm
decyduje sie na udziat jako wystawca
w szwajcarskich targach handlowych.
Jest to czas na demonstracje produktéw
i ustug firmy, jej mozliwosci oraz wywarcie
pierwszego, jakze waznego wrazenia, na
licznych branzowych gosciach. To takze
unikalna okazja do spotkania sie w jednym
miejscu z kadrg menadzerska i specjalista-
mi oraz nawigzania z nimi cennych kon-
taktéw, ktdre zaowocuja juz podczas tar-
gow albo w przysztosci. Udziat w targach
to optymalizacja kosztéw i wydatkdw
marketingowych, dzieki precyzyjnemu
dotarciu do decyzyjnych i konkretnych
0sob. Polscy wystawcy moga takze
ograniczyc¢ koszty na podstawie pro-
cedur czasowego wwozu i wywozu
towarow na teren Szwajcarii.



Podstawowe procedury czasowego wywozu
(i bezctowego ponownego wwozu do Szwajcarii) towarow to:

Karnet ATA (Admission Temporaire / Temporary
g Admission) to miedzynarodowy dokument celny,

ktory mozna wykorzystac do czasowego przywozu,
WYyWOzU oraz przewozu (tranzytu) towarow w miejsce wy-
maganych winny sposéb krajowych dokumentéw celnych.
Karnet ATA zwalnia posiadacza karnetu lub jego przedsta-
wiciela z obowiazku zaptaty lub ztozenia do depozytu cet
i innych naleznosSci przywozowych na przejéciu granicz-
nym. Wniosek o karnet ATA mozna ztozy¢ z wyprzedzeniem
w kantonalnych izbach handlowych: Szwajcarskiej Izbie
Przemystowo-Handlowe]

Wiecej informacji mozna znalez¢ na naszej stronie
internetowej: Carnet ATA (Admission Temporaire/
Temporary Admission)

Zgtoszenie celne do odprawy czasowej ZAVV
B Rejestracja jest generalnie mozliwa tylko od po-
niedziatku do piatku (w niektorych punktach cel-
nych takze w soboty rano) w zwyktych godzinach pracy.
Szczegdtowe godziny otwarcia mozna znalez¢é w katalogu
punktow celnych.

Jest to jedynie rozwigzanie szwajcarskie, o ktore nalezy sie
ubiegac bezposrednio w urzedzie celnym wywozu, moze
by¢ jednak powigzane z kaucja pieniezng za granica. Dlate-
go prosimy o bezposredni kontakt z wtasciwymi organami
celnymi w kraju przeznaczenia.

Dodatkowe informacje mozna znalez¢ na stronie
internetowej: Tymczasowy import i eksport towarow:

Ze wzgledu na naktady administracyjne, godziny
otwarcia i wszelkich kaucji, ktére nalezy ztozy¢ w
zagranicznych urzedach celnych, polecamy Carnet
ATA, jednak ostateczna decyzja nalezy do firmy.



https://www.sihk.ch/
https://www.ezv.admin.ch/ezv/de/home/information-firmen/waren-anmelden/einfuhr-in-die-schweiz/voruebergehende-einfuhr.html
http://www.ezv.admin.ch/ezv/de/home/die-ezv/organisation/grenzuebergaenge--zollstellen--oeffnungszeiten.html
http://www.ezv.admin.ch/ezv/de/home/information-firmen/befreiungen--verguenstigungen--zollpraeferenzen-und-ausfuhrbeitr/ausfuhr-aus-der-schweiz/voruebergehende-ausfuhr--zavv---carnet-ata-.html
https://www.ezv.admin.ch/ezv/de/home/information-firmen/befreiungen--verguenstigungen--zollpraeferenzen-und-ausfuhrbeitr/ausfuhr-aus-der-schweiz/voruebergehende-ausfuhr--zavv---carnet-ata-.html
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